
LA NUOVA

STRATEGIA

DI VENDITA.



La persuasione

è la differenza tra l’avere o

non avere successo. Questo

vale sia in ambito

commerciale che

manageriale!

 l’essere persuasivi porta a

grandi risultati.



convincere 

avere fiducia

La vendita persuasiva

utilizza due concetti

chiave:



persuadere è un’abilità

che si può imparare e più

ci si impegna  nel

diventare persuasivi più

si  riuscirà ad

influenzare e motivare i

clienti. 



Possiamo dividere in 4 punti

fondamentali l'argomento

persuasione:

1.potere di ruolo;

2.posizionamento;

3.professionalità;

4.educazione.



1.potere di ruolo:

va attribuito a chi ha le

competenze adeguate, va delegato

ad una persona in quanto – o

proprio perché – ha un potenziale 

 o manifesta spiccate capacità

professionali in linea con le

esigenze del compito e del

contesto.



2.posizionamento:

è un'analisi utile a studiare un

mercato, al fine di comunicare una

caratteristica  di un marchio o un

prodotto, che renda più visibile il

messaggio pubblicitario in una

situazione di elevata concorrenza



 3.Professionalità:

viene comunicata con azioni

semplici COME: mantenere le

promesse, rispettare le

scadenze, dire la verità.

 



 4.Educazione:

e' il principio fondamentale in

tutte le cose.

senza non si possono gettare

le basi per nessun tipo di

rapporto.



RICORDA!!!!

Dimostrare educazione e

competenza, sviluppare il

personal brand e ottenere un

ruolo dominante sono quindi i

passi per per diventare degli

abili e corretti persuasori.

http://www.risorsemercato.it/time-management_e_personal-branding/


Possiamo trovare la

strategia più adatta

alle tue esigenze, non

esitare a contattarci.

 

https://lnkd.in/gSu8H8d

HELLO@DSCOM.IT

https://lnkd.in/gSu8H8d

